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《高手谈判技巧:哈佛双赢攻坚谈判术》介绍了国际领先的谈判理念和策略，揭示谈判

http://www.allinfo.top/jjdd


高手应具备的心理素质、思维方式、实战手法和均衡能力，帮助读者掌握专业而实用的
谈判步骤、方法和工具，以及不同场合下的应变手段、临场计谋和心理战术，明辨谈判
桌上的各种伎俩及阴谋诡计，深度理解并灵活驾驭“哈佛谈判术”这个专门对付复杂、
重要谈判的独门方法，使读者成为无招胜有招、我赢你也赢的谈判高手。

《高手谈判技巧:哈佛双赢攻坚谈判术》通过翔实的案例、流畅的文字、风趣的笔墨，
帮助读者轻松迈向谈判高手的境界。

作者介绍: 

张佩星，世界财富百强企业资深职业经理人，WWW.Syslrlter.cn首席董事，清华大学特
邀教授，美国项目管理学会PMP，国际项目管理协会（1PMA）和美国PMI授权机构培训
顾问，中国十大企业管理咨询大师之一。中国十大商战名家之一。上海交通大学硕士毕
业，拥有华盛顿大学项目管理专项证书。他作为中国项目管理的启蒙推动者之一，多年
来身体力行，所主持和完成的著名项目和重点工程涉及交通运输业、金融业、通讯业、
制造业、航天业和市政建设等。 

近年来服务于IBM、西门子等跨国公司，亦曾在国企和国家研究机构浸润多年，曾出任
大型项目经理、部门经理、地区销售经理、总经理等职。在管理培训和咨询领域建树卓
著，擅长项目管理、中高层综合管理技能、领导力、执行力、思考力、人际技巧、团队
建设、谈判、沟通、演讲、创新、风险管理等，培训客户包括众多世界500强企业及政
府部门和高校。曾获IBM成就奖、IBM特别奖、《计算机世界》方案设计一等奖、“中
国培训师竞争力排行榜”十佳企业管理咨询大师、中国十大职业化培训专家等奖项。著
有《最新国际认证PMP入门必备》、《管理大师论创新》等著作。
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五星推荐，给做销售的同学
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