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由于洋编著的《谈判圣经》分别从如何做好谈判前的准备工作、

如何洞悉谈判对手阵营、如何诱导对手心理、

如何攻破对手心理、如何运用说话技巧说服对方、

如何避开谈判陷阱、销售员应该在谈判中保持什

么心态等七个方面，向销售员介绍在谈判各个环

节中可能遇到的诸多问题，帮助销售员解决具体

工作中可能遇到的各种谈判问题。

销售员通过对《谈判圣经》的学习能够在谈判中能言

善辩、妙语连珠，运用高超的语言艺术，扬长避

短但又实实在在地向客户传达产品和企业的相关

信息，巧妙地化解谈判中可能出现的困难局面。

消除客户疑虑，赢得客户更多的信任，实现长久

的客户合作，从而实现业绩长红。

作者介绍: 

吉林人，吉林大学市场营销学硕士，资深谈判专家。
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谈判

沟通

营销

交谈

职场管理

商业

销售

评论

这本书经历的历程可谓艰辛啊，好不容易出来了，希望能延续《销售圣经》的良好销量
，也希望最终能帮助到那些经常涉及到谈判工作的人。
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，任何时候用得上，特别是买衣服什么的，讨价还价的，很实用啦
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