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《话语操纵术2:不可思议的催眠式说服技巧》内容简介：心理学家告诉我们，潜意识占
人脑活动的90%，人的绝大部分决定都会受潜意识影响。在《话语操纵术2:不可思议的
催眠式说服技巧》当中，作者为我们剖析了人际沟通时交流双方的心理变化过程，告诉
我们人们在交流过程中的心理决策过程，并结合美国军方的话语特点，总结出30余种话
语组织模式，以此来告诉我们该如何通过有效地组织话语，绕过谈话对象的意识，直接
作用于对方潜意识，并最终达到说服对方的目的。

作者介绍: 

大卫•拜伦，美国著名沟通和说服培训专家，曾接受过专业催眠及神经语言程序培训，
先后为数百位客户提供超过3000个小时的专业咨询和讲座，为包括五百强企业在内的
上百家企业提供人际沟通咨询服务。

丹尼•考斯，专栏作家，职业催眠师，先后为数十家商业杂志专业人际沟通专栏文章。
丹尼曾经为全美各大医院医生及忽视提供催眠技巧培训。
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标签

沟通

心理学

说服力

口才

心理

影响力

心理学很流行，哪都用的上，边学边试

说话类书籍

评论

我讲的话语操纵术是最牛逼的，是催眠性质的，威力极大，你可要谨慎使用。什么？你
用了无效？那说明你练习不到位，运用不当，如果使用得当的话，我讲的话语操纵术是
最牛逼的，是催眠性质的，威力极大，你可要谨慎使用！这都什么狗屁玩意儿！
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-----------------------------
nlp应用

-----------------------------
看了很久 后半部分的内容都需要练习 整本书的讲解很清晰而且学好了会十分有用把
可以收藏着关键时候温故知新 派上用场

-----------------------------
kindle上特价0.79元买的，内容也就值这个价。各种心理学内容的东拼西凑。

-----------------------------
好的沟通说到底是洞察人心，除了词句逻辑上的奇技淫巧，书中还是有很多值得学习的
地方：摸清对方的最高价值观 & 让他感觉你的确是在从他的角度看问题（模仿与共鸣）
& 描述情绪化的图景 & 话语的软化

-----------------------------
特别适合销售人员和谈判人员学习。相对后来看的谈判课来说，这部可以作为基础阅读
。

-----------------------------
其实我觉得一般化······而且一些来说服我 根本不可能 - -
我果然是不太容易催眠。。。

-----------------------------
促成人行为的是感性 鹅不是理性

-----------------------------
草草地读了一遍，里面很多方法还是有点启发性的，但整本书过于强调一些技巧，我本
人不太喜欢这种风格。

-----------------------------
和第一册一起，终于算比较完整了，很不错的一套工具书，介绍了许多方法，工具已经
提供了，会不会用，用的熟不熟练就看个人了！



-----------------------------
我一开口，多半坏事。为达所期之事，得所需之物，赢所爱之人，不得不修沟通术。

-----------------------------
钻空子话术大全。推荐和《蜥蜴脑法则》配合阅读。之后你会形成对推销话术相当强的
抵抗力。

-----------------------------
讲得不错，好需多练习

-----------------------------
概括几个关键词 共鸣 诱导 暗示 催眠

-----------------------------
“你发现了吗，…” “…对不对？” “想想看…” “没错…但…如果…”
“我真的希望你…我知道…想想看…，既然…难道不是吗？”
“别客气，换成是你，你也会这么做的，不是吗？” “你觉得…”
“你一定是在想…” “你比任何人都清楚…” 往上看，往下看，身份确认。

-----------------------------
工具无善恶之分，使用者的心性才有。

-----------------------------
比较粗糙。特别是som那部分。

-----------------------------
明显比第一本好很多，熟悉的NLP的节奏。

-----------------------------
没看完，但是不影响我给他打一星，这都能出书明显的骗钱。

-----------------------------
浅显的无法尝试。5.1读毕
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书评

由于本书整体篇幅不长所以可以在一些碎片时间中完成阅读
书中的内容都比较简单，很多话术在平时的过程中我们都或已经使用到，书中用了一些
相对专业的名次进行归类划分能让我们更好的了解和更好的运用某一类话术技巧。
关于如何说服别人可简单的划分为 1、你想要的东西、结果...  

-----------------------------
每个人一生下来也许就在咿呀的学习说话，但现在你也许都不懂得说话的技巧，“出色
的说服大师就像是神奇的魔法师，他可以影响他人，包括自己，甚至可以改变世界，”
这个最有话语权的也许就是作者了，不论你在谈话还是工作上，事业上的业务往来，营
造良好的谈话气氛和环境，是最...  

-----------------------------
书素雅干净，很喜欢。
作者在开始进入正文时一再强调“书中技巧过于有效，请谨慎使用！”感觉有点多余，
以中国人的习性，这种告诫毫无意义！
将催眠师的一些技巧（比如说艾力克森语句）跟日常沟通结合起来，构思巧妙。
书里有不少让人眼前一亮的地方，对我个人来说，学到了不...  
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