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本书《跟FBI学读心术》可以让您收获：

了解人心

怎样通过一个人的神情举止、穿着打扮、语言习惯、签名笔迹等，学得超强阅人术，见
微知著，慧眼侦知事件的真相，瞬间读懂人心！

攻克人心
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怎样通过一些心理学策略和技巧，如从众心理、贝勃定律、登门槛效应等，熟知人性，
攻克他人心理堡垒！

获得人心

怎样通过一些人际交往方法和处世技巧，如期望定律、互惠原理、自己人效应等，驭人
有术，聚心有方，成就自己！

《跟FBI学读心术》由榼藤子编著。
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评论

这书可以打负分不？居然也会出版？扫了一圈，完全没有科学依据和数据支持，跟我小
时候家里翻出来的相面书差不多。。。我同事买这个真是白瞎钱了(▼皿▼#)

-----------------------------
建议改个名字：上门推销必读宝典
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-----------------------------
这么垃圾的书果然没人评。

-----------------------------
满满的都是心机

-----------------------------
突然发现这个名叫ke藤子的“知名人士”写了不少垃圾鸡汤，我艹，这个人的书全部都
是毒瘤。首先没有任何根据的伪造心理学，其次用的事例很多被证实系数伪造，最后这
些垃圾鸡汤读起来真的心塞。恶心透了，真怕有些人相信了。【脑袋被驴踢了丛书之三
】

-----------------------------
语言还比较流畅，但读了几页，突然觉得里面写的东西没有说服力，因为完全没有提到
各种研究结果的来源。于是就不再读了

-----------------------------
不是很专业

-----------------------------
真的一般般

-----------------------------
消遣的书 和想象的还是有不少区别的

-----------------------------
不得不说这本书看了以后。连作者是谁都懒得看第二遍。估计作者纯粹是想发本书赚个
钱或者留名青史。好些内容纯粹的应付。好些内容都是一些书刊上有看过的。没有什么
新鲜感。自己对于人体的行为学还是颇感兴趣的。悲催的是自己对于作者的描述方式想
打瞌睡。

-----------------------------
垃圾



-----------------------------
心理学的好书

-----------------------------
2B一个

-----------------------------
不错

-----------------------------
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书评

1.
别根据自以为真实的食物往下论断，观察并倾听逻辑上能互相佐证的线索，避免寻找的
咨询嵌进你预设的框架。 2. 挑眉和皱眉的含义： * 询问是否理解自己话的意思 *
可能认识对方但不知道在哪里认识
3、摩擦两眼间的疼痛肌：压力太大、烦恼痛苦的表现。 4、调试动作：...  
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