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《互联网创业启示录》是一部互联网公司的创业指南，内容涉及网站创业的现状和机遇
、创业公司价值、平台选择、工具和群组、资金的筹集、管理和盈利、社会化媒体环境
、行动执行管理、开发人员方法论和工作效率、创始人的角色等方面，既有纲领和指导
性理论，又有具体操作方法。书中大量对互联网创业成功人士的访谈介绍，以及创业公
司的成功案例，更可以作为初次创业者的良好借鉴。

《互联网创业启示录》主要写给想自己创业的程序员，但同样适合非技术人员，适合网
络创业者、大学生创业者、网络营销人员及一切有志创业者。做网络不一定要懂技术，
互联网的成功是可以借鉴和延伸的！
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评论

这本书有些言过其实了，互联网创业在当前最难的根本不是技术，就是执行力和想法而
已。而且本书最让人郁闷的是介绍了很多确实初创团队很需要的工具软件，如项目管理
分析这样的软件，但是都是收费的，对他们来说也许很便宜，但是加上了一个美元符号
就有些不靠谱了

-----------------------------
已经读了3.5章。很有参考价值。不管是不是创业者都有必要学习一下这本书中提倡的
理念、方法，并且运用一些技巧来改进你以及你的项目、团队的效率。

-----------------------------
忘记看了谁的推荐买的，绝对被坑了！根本不是什么启示录，一看英文，guide！也就
是使用手册，使用手册！

-----------------------------
前3章还行，后面就都是对各种工具和方法的介绍了，虽然很多工具和方法在国内并不
适用，但还是看到了几个之前不知道的好东东，有收获

-----------------------------



体系清晰的互联网创业lonely planet，需要且行且做，更适用于美国，总之是大师作品

-----------------------------
看目录就知道是程序员风格的书，叫启示录有点过，

-----------------------------
blog+访谈的形式有点意思，内容浅显

-----------------------------
太技术手册化了。

-----------------------------
就3章有用，其他全是废话

-----------------------------
对技术创业者很有帮助的一本书 不过大部分资源都是美国的 @刘江CE
我们可以策划本面向国内技术创业者的

-----------------------------
内容有点冗长

-----------------------------
很有用中肯的建议，但最重要的还是行动

-----------------------------
一本包含了创业方方面面的图书。它帮助你评估你的创业，教你如何推广，如何吸引风
投，如何区分各种投资等等。要说这本书的不足，可能就是里面无聊的访谈有些多了，
如果删去一些也不会对本书内容有什么影响。

-----------------------------
读了，但跟没有读，好像没差别。why?

-----------------------------
不好评判是不是一本好书，只能说没有从书中看到想看的东西



-----------------------------
1）翻译还算流畅。2）1,2章好好看，好好思考，你要做什么。3）3,4,5章分别将开发平
台，工具以及资金，但是大部分都是美国情况，中国行不通。4）创新工厂有点像Y
Combinator。5）社会化媒体越来越重要，让社区经理管理你的社会化媒体。6）说清
楚为什么要付费买你的软件是一门技巧！写作四要素：清楚、简练、朴素和人到。7）
“独特销售主张”（USP），建立纽带三个挂件要素：新语、相关价值、明确服务内容
。8）GTD思想：如果你想要取得某种成果，就需要建立并且维持一种综合性的过程，
来收集、处理、组织、审阅并且完成生活中的任务和承诺。9）大量的访谈让人觉得冗
长，之前一本过热爱的创业访谈录，就让我放弃了。

-----------------------------
对IT创业者很有启发的一本书

-----------------------------
前面有很多非常不错的经验总结，后面可能因为是根据美国互联网创业环境推论的，所
以以我的经验没办法特别信服，总的来说还行。对创业者，特别是互联网创业者，特别
特别是技术背景的创业者可能会有不少共鸣和收获。

-----------------------------
果然不是很适合国人和国内，哎

-----------------------------
很挫，真创业看这本书，也不知道能看到啥东西

-----------------------------
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书评

手头翻译的这本《The web startup success
guide》有一段挺有意思的，贴出来和大家分享一下。 ----------------------------------------
创业者的十大谎言
每年都会有几十个创业者来找我谈投资，每一次谈话都会至少说到三四种这类的谎言。
我们把这些谎言列举出来并不是因...  
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-----------------------------
如果打算在中国创业，而且是建立一家互联网公司的话，千万别以为买到这本书就捡到
了“葵花宝典”。看完后会觉得很失望，这是一本七拉八扯拼凑而成的书，也再次印证
畅销书含金量往往严重偏低。
1.曹铁鸥确实对原著保持了高度的尊重，而且几乎是百分百尊重。但是这是此译本最让.
..  

-----------------------------
网上的东西有几点好，成本低，扩散快，但有好的idea各行各业都可以，不需要限于互
联网，将来国内创业的人会越来越多，环境也越来越好，其他行业也有参考价值.下面
这些是我从书中总结的看法。 1
要有好的业务，业务为王。有技术没市场那是浮云，作为兴趣可以，但不能...  

-----------------------------

-----------------------------
比较失望的一本书。 1
访谈内容，作为本书的主要卖点之一，同时也占据了几乎一半的篇幅，却只是未经整理
的原始聊天记录，读起来很艰难，有些甚至不知所云。 2
书中介绍的大部分工具、机构、团体，在国内都是用不到的，导致本书“工具性”的价
值下降。 3 整本读完，感觉作者所说...  

-----------------------------
1）翻译还算流畅。 2）1,2章好好看，好好思考，你要做什么。
3）3,4,5章分别将开发平台，工具以及资金，但是大部分都是美国情况，中国行不通。
4）创新工厂有点像Y Combinator。
5）社会化媒体越来越重要，让社区经理管理你的社会化媒体。
6）说清楚为什么要付费买你的软...  

-----------------------------
只是简单的在理论上说了说，给出都是国外的例子和群组，根本没有针对国内情况的介
绍，很粗略的带过了，而且是对技术性的讲解太多太多，泛读这一章节就ok了，不过
其中那段，关于时间管理和时间价值的部分，很值得一读  

-----------------------------
看《互联网创业启示录》之前，也许期许过高的原因，看到一半的时候就已经有一点失
望了。我一直坚信在创业方面并不是所有的内容都是全世界通用的，各国有各国的特色
，民情不同，风俗习惯也不同。
随着国内融资热潮一浪高过一浪，给当下年轻人一个感觉就是：要创业，就要做公司，
...  
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