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《说服力:如何让他人改变想法》为“简单有趣的个人管理”丛书之一。《说服力:如何
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让他人改变想法》作者阅读了大量关于如何说服别人的书籍.提炼其精华，写成《说服
力:如何让他人改变想法》。《说服力:如何让他人改变想法》用讲故事的形式来介绍说
服力，行文生动有趣.配有精美描图.适合对如何说服别人感兴趣的读者阅读。

作者介绍: 

吉姆·兰德尔，现年60岁，毕业于哥伦比亚大学法学院。

他是一位企业家--购买和销售商业地产，同时拓展新业务。作为一名致力于投资和企业
家精神领域的讲演者，兰德尔已经在全美许多场馆作过演讲，其中包括哈佛大学和纽约
大学商学院。兰德尔学习和研究成功这一主题长达30年之久。除了阅读所有他能找到的
有关这一主题的资料以外，他还不厌其烦地向成功人士请教，了解他们的成功之道（直
到他们找理由回绝）。因此，这本书的结论是多年研究、个人试验和向他人学习的结果
。兰德尔得出的结论是：成功的秘密就是欲望、努力、钻研、决心和坚持…而这些都需
要毅力和自律能力。兰德尔相信，如果你愿意付出代价，一切都是可能的。

舒建广，山东省滨州市人。毕业于山东大学外语系。曾在《山东文学》等全国各地报刊
发表诗歌、散文、散文诗及译文等200余首（篇），系国际翻译家联盟会员、中国翻译
协会会员、中国南方诗人协会会员、中国乡土诗人协会会员、国家二级笔译。现为英语
教师、东莞语通天下签约译员。
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口才

评论

2016年3月12日读毕，这是通过kindle
unlimited包月服务读的第一本电子书。此书的观点建立在对行为经济学大量文献的基
础上，并且非常接地气，比如“脚进门才能人进门”、“互惠法则”、“对比法则”以
及“思维定式”等都是人在生活中遇到的问题。读后最大的收获是掌控自我的能力、时
间和道德是一切事情的基础，抓住信息需求方的内心是说服的重要途径，而能不能抓住
需方的内心，关键还是自己的内心是否纯净、是否有智慧。

-----------------------------
真的是一两个小时就能读完的书。但是kindle的格式很奔溃！

-----------------------------
诚实守信是根本，也是最省心力的做法。

-----------------------------
漫画版《影响力》？

-----------------------------
这本算是在这个系列中做了笔记的一本。

-----------------------------
一般。。PPT式的书籍

-----------------------------
看过《影响力》的就不用看这本书了，没看过《影响力》的就去看《影响力》，也不用
看这本了。

-----------------------------
#书单# Book 63《说服力》by 吉姆 兰德尔
这本书可以称为我的第一本销售书籍，可以学到如何简单扼要的去影响他人、说服他人



同意你的观点，乃至于更加顺利的销售自己的产品，我喜欢这套简单教学丛书，我并不
认为各种道和术非要搞成十分复杂，越简单的越容易被记忆及推广，尤其是内容用图画
来体现就更好不过了。

-----------------------------
简洁有力！ 好书！ 个人推荐 给5星！

-----------------------------
一般吧。。。

-----------------------------
新年第一本。

-----------------------------
比该系列时间管理那本差远了，暂时搁置该系列

-----------------------------
越有说服力，就越有可能在所选择的努力中取得成功；改变别人的想法能力是非常非常
强大的。
说服力是一种可以学会的技巧，通过了解人们如何思考问题，如何做决定，如何用需要
和非语言来和人交流，能提高自己的说服力；
可以既做到有说服力，又不必操控别人； 人们都愿意被自己所喜欢的人说服；
劝说中展现相似的联系能取得很好的效果； 说服前做好准备很重要；
保持头脑冷静，仔细观察和细心倾听；
可以利用稀缺法则说服别人，比如设置一个时间限制，数量限制，或者创造一种独享氛
围； 劝说要注意精微玄妙，恰到好处，不要逼得太紧； 使用一致性法则说服别人；
理解及使用互惠规则；
人们往往不经过分析，而是依靠反射和经验法则来帮助他们做出决定；
人们往往会随大流，追逐名人和权威； 劝说就是触动人们的内心情感；
说服力就是诚信。

-----------------------------
和人际关系会有交叉的部分，看过引爆点和影响力就没必要看这本了，算是信息的集合
与再叙述。总感觉这本也不够轻松有趣了（手动捂脸

-----------------------------
信息含量太低，电子版随便翻翻就好。



-----------------------------
简单精炼，入门可读。

-----------------------------
比较基础。最有价值的是提到了，理智是激情的奴隶，动之以情才是关键…

-----------------------------
说服力很重要，但这本的内容没有太多能戳中的点。

-----------------------------
真诚！

-----------------------------
还差一本这个系列就读完了。形式就不说了，个人很喜欢，里面讲的各类“法则”实际
并不新鲜，也很难说有所突破，但例子举得好，偶尔一幽默，把理论拟人化了，这套思
路很棒。8-6,8.29读毕。

-----------------------------
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书评

1、你越具有说服力，你就越有可能在你所选择的努力中取得成功。
改变别人想法的能力是非常强大的。 2、说服是一种可以学会的技巧。
通过了解人们如何思考问题，如何做决定，以及如何用语言和非语言来与人交流，你可
以提高你的说服力。 3、你可以做到既有说服力，又不必操控别...  

-----------------------------

-----------------------------

-----------------------------
前记：我们该如何说服别人，这是一个问题。当我们面临沟通障碍的时候，往往会变得
歇斯底里，我们不知道该如何去表达自己的想法，并说服他人也接受自己的想法。也许
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，吉姆·兰德尔的《说服力》可以帮助你。
只听一句赞美的话，我就可以充实地活上两个月。---Mark Twain 在...  

-----------------------------
一、与说服对象建立联系
寻找共同点；表现出热情和兴趣；赞美对方；采用对方惯用的说话风格
“模仿是最真诚的恭维方式。” 二、开口前充分准备，然后继续准备
使听者舒适；控制节奏；适当时停止劝说 三、学会倾听和察言观色
四、营造稀缺性——人们总想得到他们得不到的东西 五...  

-----------------------------
大家早上好，欢迎打开剽悍晨读，每天进步一点点，坚持带来大改变。今天是2017年6
月3日，我们要给大家分享的书叫《说服力：如何让他人改变想法》。
我们的日常生活离不开与人互动，如何在与人打交道的过程中，迅速说服他人，赢得对
方的信任呢？本书用生动有趣的故事和绘画总结出...  

-----------------------------

-----------------------------
成功学系列丛书之一。
漫画对成人的教育意义，能够用漫画形式展现复杂的道理，仅此一点就值得五星力荐。
短时间内就能了解到得到说服力的几个妙招。
----------------------------------------------------------------------------------------
人需要（说服力），（说服力）...  

-----------------------------
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