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《FBI教你套话术》讲述了：“知已知彼，百战百胜。”在许多情况下，我们都希望能
了解对方的真实想法。无奈人心叵测，世道浇漓。没有人愿意在这个社会中轻易表露自
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己的想法。这就需要我们循着蛛丝马迹，一步一步将对方的想法套出来。 

如何套话？这个问题由FBI的探员们来回答最合适不过了。因为他们的工作就是套出那
些狡猾的犯罪分子内心的秘密。所以每个探员都是识人、读心、套话的高手。语言、动
作、语气甚至于细微的表情变化都是他们套话时最有用的线索。 

《FBI教你套话术》借助了前FBI反情报部门情报人员及非语言沟通专家乔·纳瓦罗的职
业经验，同时结合了FBI探员们工作中的精彩案例，具体详尽地将探员们的套话技巧呈
现给你。让他人的秘密在你面前无所遁形。
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中国人攒的一本书。很好奇，一个中国人，怎么知道FBI的行为模式呢？要是名字改成
《中国公安教你套话术》就比较靠谱了。

-----------------------------
这本书比较适合一些有需要察言观色、心思细腻的人阅读。有时候想太多反而成为累赘
~不过我确确实实对Federal Bureau of
Investigation这个组织产生了兴趣~美国联邦调查局~
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看了两遍，这书我感觉写得挺好的，教会我如何察言观色，评分不该这么低啊

-----------------------------
听书

-----------------------------
FBI教你套话术_下载链接1_

书评

-----------------------------
FBI教你套话术_下载链接1_

http://www.allinfo.top/jjdd
http://www.allinfo.top/jjdd

	FBI教你套话术
	标签
	评论
	书评


