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《向定价要利润:如何为产品和服务制定高定价策略》内容简介：据研究显示，只有14
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％的买家会把价格列为自己在作购买决定时首要考虑的因素，而其他86％的买家相比价
格则更重视价值——所以你也应该有这样的观点。

想要让自己的企业盈利，定价是其中最重要、但却最难捉摸的要素之一。很多企业家往
往会在定完价格之后才去真正考虑这一问题，他们要么对市场可以接受的价格模糊不清
，认为这只是一个固定数字；要么转而嘲弄竞争对手的定价。殊不知，他们的定价策略
所带来的损失可能比单纯的收入损失更严重一一它甚至会引发金融灾难。

《向定价要利润:如何为产品和服务制定高定价策略》能助你开阔视野，了解“低价的
高额代价”，同时让你学到更多的知识，以便更有信心为产品和服务制定出基于其价值
的价格。如果你提供的价值十分出色，那你就可以制定比平均水平更高的价格，从而做
成更多生意，大幅增加利润收入。对于不少企业来说，这是付出较少努力却赢得更多资
金的最有效策略！

相信你提供的价值，提高你产品的价格！

海报：

作者介绍: 

Furtwengler & Associates,
P.C.咨询公司的总裁。该公司致力于帮助全球各类企业在不增加资源的情况下提高利润
收入。作者曾经出版过《独特的迷思》等著作。现在，作者生活在密苏里州海伊里奇。
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让人顺当配合掏腰包还是上策啊
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没看完，理论多于实际，缺乏实用性。
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