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《我最想学的说话技巧》内容简介：杰出的说话能力不是天生的，而是可以通过后天培
养训练的。《我最想学的说话技巧》用精练的语言、睿智的话语、全新的理念，将理论
与实践相结合，深入浅出地向你揭示胜人一筹的说话本领，是一本内容全面、技巧丰富
、方法实用的说话技巧工具书。希望《我最想学的说话技巧》可以为你的人生提供最有
效的帮助，让你的口才艺术更上一层楼，使你的人际关系网扩展得越来越大。

海报：

点击链接进入： 

《我最想要的口才书》 

《卡耐基魅力口才与演讲的艺术(经典珍藏本)》 

《当众讲话》

作者介绍: 

成杰，巨海集团董事长、中国十佳培训师、世界华人演说家俱乐部主席。他，是—位实
战派的管理咨询专家！历时8年的时间，他亲自拜访了上百位顶尖成功企业家，并先后
在120多个城市巡回演讲。他，是—位极具使命感的企业家！他立志用毕生的时间与精
力捐建101所巨海希望小学。

他，是中国团队建设首选课程的缔造者！他创办的课程《打造商界特种部队》现已为12
680多家企业培养优秀人才，打造卓越团队。

他，是—位百万畅销书的魔法师！他现已出版策划了50多本超级畅销书，累计发行量超
过360万册。

品牌课程：《总裁演说智慧》、《总裁演说大师班》、《纵横捭阖游学班》、《总裁三
项修炼》、《商道如水》、《帝王领导力》、《打造商界特种部队》

品牌内训：《打造商界特种部队》、《如何从优秀到卓越》
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评论

很一般，同样的道理在不同场合说过好多次

-----------------------------
全篇无数次重复『我在世界华人演说家俱乐部品牌课程《总裁演说智慧》中分享到』，
要不是一本免费赠送的电子书，我才不会看！

-----------------------------
一看就是烂大街的成功学书籍，尤其是作者的头衔，明显感到不靠谱。

-----------------------------
2014.6

-----------------------------
基本没什么收获

-----------------------------
本书作者就是个骗傻子的货，靠夸夸其谈筛傻子洗脑，从他无数遍重复『我在世界华人



演说家俱乐部品牌课程《总裁演说智慧》中分享到』可以看出，这货说话技巧不咋地~
实在听不下去了，要不是免费有声读物，我怎么都坚持不到第七段~

-----------------------------
太过笼统!

-----------------------------
会说话好重要呀。

-----------------------------
内容空泛，实例较少。东拼西凑的赶工感强。同类书籍中可代替此书者甚多。

-----------------------------
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书评

“在做工作的时候，说话技巧在关键的时候会很给力的哦
看了一点谈话定律，有创新之处。说话的艺术，就是褒贬有节，理切合实际，用词精确
、无误，精辟，恰到好处，进退有余地，可以体现个人的雄才大略，更可以提高个人的
社会地位。 不轻视自己的工作，就要全力以赴、尽职尽...  

-----------------------------
如题所述，此书完全是本垃圾书，内容重复老套没有新意，作者靠东拼西凑，以及无数
次的提及“我在世界华人演说家俱乐部品牌课程《xxxxx》中分享到：blablabla....”，
几乎每一小节的开头均为如此，这种让人极度反感的叙述方式，实在是令人大倒胃口。
试问，既然这本书里的一切...  

-----------------------------
《我最想学的说话技巧》口才在人际交往中的作用，历来被人们所看重。早在第二次世
界大战时期，一些美国人就把“口才、金钱和原子弹”看做生存和竞争的三大法宝。而
后来，随着科学技术的进步，人们又把“口才、金钱和电脑”作为新的三大法宝，“口
才”依然独冠“三宝”之首，足...  

-----------------------------
今天可以看看，学会倾听他人的牢骚话，学会听出对方的心情暗语，听出他们的心情，
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听出他们想要表达的某种情绪，练习我们的倾听能力，例如，抑郁，不评，生气，愤怒
，冒火，上火，暗示，不满，不满的范围又很广阔，不舒服，想要人哄哄，小孩子心性
犯了，等等，这些深入的东西都...  

-----------------------------
看了一点谈话定律，有创新之处。说话的艺术，就是褒贬有节，理切合实际，用词精确
、无误，精辟，恰到好处，进退有余地，可以体现个人的雄才大略，更可以提高个人的
社会地位。 不轻视自己的工作，就要全力以赴、尽职尽责
地去把它做到位。与同事说话更是如此，与领导沟通更应该...  
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